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	邮政编码
	电话号码

	杜春霞
	淄川区
	张店尚美第三城朱水湾8号绿耳咖啡255000
	255000
	18553329591

	李翠霞
	淄川区
	淄川区将军路128号255100
	255000
	13505330052

	张兆宏
	淄川区
	淄川区昆仑镇奎二村255129
	255000
	13805332888

	薛华
	淄川区
	淄川区松岭西路498号255130
	255000
	18264319225

	于凤文
	淄川区
	淄城路591号淄川区医院急诊科255100
	255000
	18553396881

	刘新红
	淄川区
	淄博市淄川区汇景家园255100
	255000
	13953371270

	张文娟
	淄川区
	淄川区淄矿路102号255100
	255000
	18560888627

	李志红
	淄川区
	淄博师专校内40号楼255130
	255000
	15953315603

	张继波
	淄川区
	淄川经济开发区双山路5号255100
	255000
	13905337525

	齐颖颖
	淄川区
	淄博市太河水库管理中心255100
	255000
	18560993569

	顾莎莎
	淄川区
	淄博市淄川区淄矿路123号山东煤炭技术学院255120
	255000
	13361591122

	
	
	
	
	


题目： 关于促进我市直播电商产业发展的建议  

理由:  案  由:在山东省2022年工作动员大会上，省委书记李干杰谈到，加快数字化变革，是催生新动能、增创新优势的关键之举。

近年来，数字动能转换中，直播电商在未来具有超强的发展势头并会成为可持续发展的商业模式，在培育新业态、创造新需求、拓展新市场、促进传统产业转型升级、推动公共服务创新等方面的作用日渐凸显，成为拉动销售的新动力。尤其在新冠疫情防控背景下，直播电商的快速发展对促进经济社会秩序的快速恢复和正常运转发挥了重要作用。

案  据：近年来，淄博市积极探索、深入研究、通过“政府推动、企业主导、品牌带动、产业支撑”，为全市电商企业开展电子商务活动提供经常性引导性服务,助力企业转型升级，取得了一定的效果。先后打造了电子商务产业创新园、齐鲁数谷等电子商务园区，举办了2021惠享山东消费年·乐购山东促消周、齐品淄博等各类直播带货活动和直播电商培训，同时聚米集团等一批电子商务企业也成为行业亮点，朱一旦，学好姐姐等网红成为淄博网红的名片。

淄博正面临转型升级的关键时刻，实施九大赋能，聚力高质量发展，其中对产业赋能和科教创新赋能给与了诸多期待，直播电商作为新型的产业，如何助力淄博加速发展，实现弯道超车？

我们注意到，相比济南、青岛、临沂，当前我市在直播电商产业赋能方面还处于起步阶段，政策需要优化和有效贯彻，措施制定还需要找准切入点与推行需要无缝连接；人才需要引进和培育，不能闭门造车，也不能只局限于举办几次培训班，人才培育需要系统工程，在行业招商方面需要下大力气对接行业的领军来带动市场发展……让直播电商展现淄博特色，打造淄博特色“云”名片，助力淄博城市转型，是本案提出的由衷。

方  案：一、加强顶层设计，制定发展政策，促进招商引资

政府在发展直播电商方面要责任到人的同时，建立行业发展战略发展机构，导入行业专业人才，从产业发展的角度制定出适合淄博发展的顶层设计方案。具体要找到行业的总设计师和智库（专家委员会），可以到国内发展较好的地区和公司直接聘请专家，同时邀请大专院校、科研机构以及直播电商企业的专家学者和直播行业权威人士参加，组建行业协会，承担起我市直播电商行业发展规划研究的重任，定期发布行业分析报告，为政府部门决策提供智力支撑。

根据研究分析，政府专门针对产业需求制定优惠政策和扶持措施，有针对性的加强项目招引和本地产业孵化，力争2-3年的时间，扶持几家具有示范带动作用的头部直播机构、培育部分有影响力的MCN机构、孵化一批网红品牌、培训若干名在省内及国内知名的网红达人。

二、打造直播电商直播基地和产业集群

历次产业发展成功案例中，产业园和基地的模式屡试不爽，直播电商的发展，平台必不可少。直播电商产业园旨在培育推动内容、技术、场景、推广一体式基地建设，吸引与直播电商相关的平台和机构入驻，包括电商平台、直播机构、MCN公司、经纪服务机构等，通过培育一批特色突出、示范性强的直播基地，推动直播电商产业快速发展。对经认定的直播电商产业园区（基地）给予一次性运营补助;对经国家、省相关评定的直播电商产业园区（基地）给予一次性运营奖励，逐渐打造直播电商示范标杆。

三、搭建直播电商人才培育体系

政府牵头，组建直播电商的“黄埔军校”。能局限于简单的公益性培训，要通过市直部门、行业协会、传统商贸企业、专业市场商家、传统电商从业人员、大学生组建我市直播电商的人才培育班，培训完后一定要有落地有推广，不能局限于学完结业，要带着任务去学习，要让这些人成为火种，在各自领域形成燎原。同时，要广泛吸引民众了解直播、参与直播，引导相关单位和个人学习直播电商、应用直播电商，同时还要走进校园，对接专题培训，培养一批网红主播苗子。

扶持培育并引入一批网红达人。依托广播电视等媒体、直播机构、MCN机构，导入资本和资源，针对专业主播进行包装和打造，同时，通过上下游的资源整合帮助主播与外部品牌或者资源合作，力争培养一批知名网红。

政府要出台相关人才优惠政策，对引进的电子商务高级管理人员、高端营运人才、核心技术人员按规定享受居住落户、家属随迁、子女入学等优惠政策，符合市人才政策规定的，可享受市人才政策待遇。对市区引进的头部网红按市级人才引进扶持政策执行。

四、推动引领直播电商在各领域的广泛应用

推动直播电商赋能专业批发市场、企业家商会、协会、异地商会等各种商业领域，打造一批“网红老板娘”、“网红企业家”，在陶瓷琉璃、建陶、玻璃器皿、小商品、农产品等专业批发市场通过线上线下融合互动，推动直播电商赋能专业批发市场转型疏解，充分发挥直播电商全天候带货特点，引导商场最大限度利用品牌货和线下店两大资源，开拓“线下打烊、线上开播”新运营模式，实现线上线下商贸的全面繁荣。积极引导餐饮住宿、旅游民墅、汽车房产、教育文化等产业开展直播电商业务，发展“线上引流+实体消费”的新模式。

加快直播电商在乡村振兴领域应用。培育农村直播人才，开展直播赋农战略，在地理标志和特色农产品基地开展“名特优新”农产品直播带动，培育一批网红品牌。搭建直播公益助农品牌，定期邀请国内著名头部网红公益直播助农提升农产品知名度。

通过“直播网红探店”等夜消费商圈直播活动，拉动城市夜经济发展，通过“旅游直播”，拉动我市特色文旅项目的推介。五、通过各种活动营造直播带货社会氛围

由政府牵头，相关部门及行业协会承办各类直播论坛，邀请国内各大电商平台、电商企业、MCN机构、上下游产业供应链企业、知名网红主播同台论道，把脉我市直播带货发展方向；通过网红直播带货大赛，打造，树立、评选一批德艺双馨的网红，带动直播电商的良性发展。同时，通过媒体加大直播带货各类典型的宣传力度，在社会上营造直播带货的健康良好社会氛围。

六、完善管理机制，促进直播带货健康发展

建立健全网络直播产业监督管理体制，落实意识形态责任制和直播网红诚信制度，压实网络直播平台主体责任清单，推广网红直播上岗培训和持证上岗制度，提升事前和事中监管，促进直播带货健康发展。

                                  2022年2月19日   

  处理意见:

        经审议，转作代表建议处理，交市商务局主办，淄博市市场监督管理局协办。 
                                                                          附注:请用钢笔或签字笔写，字迹清楚，一件一事。
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